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1. Написав та реалізував понад 50

міжнародних і національних проєктів

2. Експерт Із Стратегічного Розвитку,

Операційного Менеджменту та

Проєктного Управління.

3. Маю досвід співпраці/роботи:

- З розвитку місцевого самоврядування

- У системі вищої освіти та громадській

сфері

- У бізнесі та інноваційному

підприємництві (Start-up)



Інвестиція-MVP-Просування

Чи

Команда-MVP-Інвестиція-

Просування
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Що таке успішний 

start-up?



Не поліруйте свою 

«торпедо»,

знайдіть те, що буде 

продаватися!
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Що таке успішний 

start-up?
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Роль команди у розвитку стартапа
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Модель розвитку команди по Б.Такману



Принципи роботи команди:

1. Відповідність обов’язкам
(критеріям)
2. План діяльності
3. Підтримка команди
4. Звіт про діяльність
5. Мотивація
6. Аналіз досягнень і невдач
7. Публічність
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GRPI+V модель 

командної ефективності

*Річард Бекхард, 1972 



9/13/2023 USAID Economic Resilience Activity 9

Модель Дрекслера-Сібета



• Інтернет. 

• Акселератори та інкубатори. 

• Платформи та каталоги.

• Участь у заходах та конкурсах.
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Ключові канали просування та продажів продуктів стартапу:



• 1. Команда відділу продажів

• 2. Експертність продукту

• (В чому його користь? З чим він взаємодіє? Яка вигода від
продукту?)

• 3. Віра в свій продукт

• (Чому його треба купити саме в нас? Чим він є особливий?

• З яким іншим продуктом його можна поєднати?)

• 4. Ваше відношення до процесу продажів?

• (Ваші особисті переконання? Активні та пасивні продажі?
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Фактори які впливають на успіх у 

продажах



1. Ідея і Ваші особисті цілі

2. Ідея і Ваше покликання

3. Ідея і Ваші ресурси

4. Ідея і Ваша команда

5. Ідея і потреби ринку
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Перевірка Вашого Start-up



Зібратися разом - це початок. 

Триматися разом - це успіх. 

Творити разом - це результат.
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Дякую!

Створення цієї презентації стало можливим завдяки підтримці американського народу, наданій через Агентство США з 

міжнародного розвитку (USAID) в рамках Проєкту USAID «Економічна підтримка України». Зміст цієї публікації є 

відповідальністю авторів та необов’язково відображає погляди USAID чи Уряду Сполучених Штатів Америки.




